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Kompetenzen

Deshalb pflegen wir ein enges Netzwerk zu Industrieberatern in 
unserer Region mit komplementären Kompetenzfeldern. 
Wir bieten unseren Kunden damit ein bewährtes Kompetenznetzwerk, 
ein eingespieltes Team mit ebenso reichhaltiger Industrieerfahrung. 
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Anforderungen

Nicht selten sind die Aufgaben bei unseren Kunden sehr komplex. 
Dann sind Lösungen gefragt, wie sie nur durch ein effektives 
Zusammenspiel unterschiedlicher Experten entwickelt werden können.
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Spezielles Know-how

Unternehmensführung im Hightech-Umfeld,
Serienproduktion elektrischer und elektronischer 
Komponenten und Bauelemente,
Strategieentwicklung in Technologiebranchen,
Standortstudien - Auswahl, Bewertung und Konzeption 
neuer Standorte für Produktion und Entwicklung in Mittelosteuropa,
SWOT-Analysen für Standortkonzepte und Geschäftsstrategien.

Branchen

Technologische Industrien, insbesondere der Automobil-
zulieferindustrie, Industrial Services, Software und 
Embedded Systems, Consumer Electronics, ITK,
White Goods, Maschinen- und Anlagenbau, 
Industrial Automation, Licht- und Gebäudetechnik, 
Elektrische Anlagen und Energietechnik.
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Profil 
Eberhard Büttner

Berufserfahrung

Projektingenieur und Vertriebsleiter bei General Electric Industrial 
Systems, Niederlassungsleiter und Prokurist der ABB Gebäudetechnik 
AG, Geschäftsführer zweier RWE-Gesellschaften im Bereich 
Gebäudetechnik sowie Industrie- und Kraftwerksanlagen, 
Geschäftsführer und CEO der Panasonic-Sparte Display Devices in 
Europa, seit 2007 Gründer und geschäftsführender Gesellschafter der 
IBG Management Consulting GmbH und Executive Consultant.
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Ausbildung

Diplom-Ingenieur Elektrotechnik, Universität Karlsruhe (KIT),
Schwerpunkt Regelungs- und Automatisierungstechnik.

Verschiedene berufsbegleitende Seminare u.a. für Business 
Management, Personalführung, Gesellschafts- und Vertragsrecht.
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IBG Management Consulting GmbH | www.ibg-m-con.de | eberhard.buettner@ibg-m-con.de
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Spezielles Know-how

Prozessmanagement von IT Projekten,
Business Process Modelling und Prozessberatung 
im Business-to-Business Vertrieb,
Microsoft D365 for Sales – Konzeption, Entwicklung,
Strategieentwicklung in dynamischen Märkten
unter Einbeziehung von Nutzwert- und SWOT Analysen,
Liquiditätsmanagement, Liquiditätscontrolling,
Financial Ressource Planning F.R.P. von Sage.

Branchen

Mittelständische Industrieunternehmen der Zulieferindustrie,
Vertriebsniederlassungen Fernost in Deutschland,
Onlinehandel im deutschsprachigen Raum,
Verbände und Vereine.
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Profil 
Dr. Georg Krieger

Ausbildung

Diplom-Volkswirt (Univ.), 
Schwerpunkte in Statistik und Marketing,
Promotion rer. pol. 

Zulassung für die geförderte Unternehmensberatung des BMWI
Microsoft Certified Professional
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Schwerpunkte in Statistik und Marketing,
Promotion rer. pol. 

Zulassung für die geförderte Unternehmensberatung des BMWI
Microsoft Certified Professional

Berufserfahrung

Wissenschaftlicher Mitarbeiter der Universität Erlangen-Nürnberg,
Führungspositionen in der deutschen Venture Capital Industrie,
zuletzt als Vorstand, Prokura und Gesellschafter mehrerer Start-Ups,
Gründer 1998 und Geschäftsführer von Dr. Krieger & Kollegen.
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Dr. Krieger & Kollegen GmbH | krieger@kriegerkollegen.com | www.kriegerkollegen.com | www.dynamics.de
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Profil 
Carsten Jordan

Ausbildung

Diplom-Ingenieur (Technische Hochschule Ostwestfalen-Lippe 
(TH OWL) Fachrichtung Produktionstechnik

Facharbeiterausbildung Stahlformenbauer

REFA Ausbildung, Weiterbildung Wirtschaftspsychologie Euro 
Fernhochschule Hamburg
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(TH OWL) Fachrichtung Produktionstechnik

Facharbeiterausbildung Stahlformenbauer

REFA Ausbildung, Weiterbildung Wirtschaftspsychologie Euro 
Fernhochschule Hamburg

Berufserfahrung

20 Jahre Führungstätigkeit als Standort-, Werk- und Produktionsleiter 
in der Automobil- und Nutzfahrzeugzulieferindustrie, 
nach acht Jahren Facharbeitertätigkeit inkl. Ausbildung

Seit 2017 Gründer und Inhaber CJ Management Consulting 
& Interim Solutions (Interim-Management und Beratung)
Autor des Buches: KEIN JOB FÜRS EGO - Interim Management: 
Das Wesentliche im Fokus
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Spezielles Know-how

Interim-Management (Standort-, Werk- und 
Produktionsleitung), Lean Production,
Restrukturierung von Produktionsstandorten 
und Werksstrukturen, Prozessoptimierung von operativen 
Unternehmensbereichen wie Produktion und interne Logistik, etc.
Schnelle sowie nachhaltige Ergebnisverbesserung und Kostensenkung,
Team- und Führungskräfteentwicklung, Kommunikation.

Branchen

Automotive- und Nutzfahrzeug-Zulieferindustrie, Rail sowie 
Feinwerktechnik: Metallumformung, Aktorik und 
Sensorik, mechatronische Baugruppen, Metall-
bearbeitung, Kunststoff, Alu- und Zinkdruckguss, 
Gummi, Werkzeugbau.
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CJ Management Consulting & Interim Solutions | www.consulting-interim.de | info@consulting-interim.de
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Profil 
Prof. Dr. Tilko Dietert

Ausbildung

Diplom-Physiker, TU Braunschweig (statistische Mechanik)

Promotion zum Dr. rer. nat., TU Braunschweig (Quantentheorie)
Lehrbefähigung Leistungselektronik, HPI, Universität Hannover
Fachkraft für Zoll und Außenwirtschaft, DAV Bremen
Kaderseminar („MBA light“), Universität St. Gallen
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Berufserfahrung

26 Jahre Führungstätigkeit als Standort-, Bereichs-, Produktions- bzw. 
Entwicklungsleiter  in der Automobilzulieferindustrie

Seit 2007 Inhaber von Lean Management Consulting

Professor für Wirtschaftsingenieurwesen (Mech. Engineering, Business 
IT) an der FOM Hochschule für Oekonomie & Management, Nürnberg
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Spezielles Know-how

Innovative Konzepte für Produkte, Werkzeuge und 
Produktionsverfahren
Kunststoffverarbeitung (Spritzgießen), Oberflächentechnik, 
Werkzeugbau
Lean Production (Toyota Production System) 
Produktentstehungsprozess (lean und agile Produktentwicklung)
Projektmanagement, Kosten- und Qualitätsoptimierung
Lieferantenentwicklung, technische Gutachten
Zoll/Exportkontrolle (Präferenzen, Dual-Use, Embargo, Sanktionen).

Branchen

• Automotive • Kunststoffverarbeitung
• Werkzeugbau • Elektrotechnik
• Maschinenbau • Metallverarbeitung
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Lean Management Consulting | www.leanmanagementconsulting.de | tilko@dr-dietert.eu
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Branchen – Kompetenzprofil

Produzierende 
Industrie

Technische 
Dienstleistungen ITC-Technologie B2B-Handel

Automotive Ingenieurdienstleistungen Embedded Systems Industriegüter

Elektrotechnik & Elektronik Projektmanagement Software Entwicklung Dienstleistungen

Maschinen- und 
Anlagenbau Gebäudetechnik S/W-Test

Kunststoffindustrie Energiemanagement

Automatisierungstechnik Industrieservice

CRM & Marketing    

Zoll- und Exportkontrolle    

Standortstudien & Strategieberatung   

Lean Management Beratung  

Technologie- & Innovationsberatung 

Board Services   

Interim Management  


